
أفكار ناضجة

ما الذي يعلمه ا�غنياء �بنائهم
 ولا يفعله الفقراء بخصوص المال؟

مهما كان مستوى دخلك ضعيفاً
يمكنك أن تستفيد من هذا الموضوع

أفكار إستثمارية رائعة
موضوع جديد متفرد في نوعه وطرحه

أب غني - أب فقير
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لم يبدأ الغني غنياً ! .. الكل بدأ فقيراً .. كيف أصبح غنياً ؟ هذا هو الدرس الذي ربما لم يحاول أحد أن يتعلمه ..
هنا في هذا الموضوع المتفرد في نوعه وطرحه والجديد كلياً على مستوى المجلات العربية أو حتى ا5جنبية .. 

نطرح فكرة هامة .. الدروس التي يعلمها ا5ب الغني 5بنائه .. ولم يعلمها الفقير .. لذلك بقي فقيراً .. !
4 دروس مختلفة ومهمة ليتعلمها حتى أقل الناس دخلاً..



كان لي أبوان, أحدهما غني واPخر فقير. وكان احدهما  ذكيا ومتعلما تعليما عاليا وحصل على شهادة  دكتوراه وأنهى  دراسة  البكالوريوس 
في مدة عامين بدلا من ثلاثة أعوام, وبعد ذلك  ذهب إلى جامعة ستانفورد وجامعة شيكاغو وجامعة نورث ويسترن للقيام بدراسات متقدمة 
وكل ذلك تم من خلال بعثات ممولة بالكامل .  وأما ا5ب اPخر فلم يتمكن أبدا من إكمال الصف الثامن.  أحد ا5بوين كان يؤمن بقيام شركة 

أو حكومة بالعناية بك وباحتياجاتك واPخر كان يؤمن بالاعتماد ماليا على نفسه  بالكامل, أحدهما كان يصارع لتوفير بضعة دولارات واPخر 
كان يقوم ببساطة بإيجاد استثمارات, أحد ا5بوين علمني كتابة سيرة ذاتية جذابة لكي أتمكن من الحصول على وظيفة جيدة, واPخر علمني 

كيف أكتب خططا مالية وتجارية قوية لكي أتمكن من إيجاد وظائف.  ولاحظت أن الناس في الواقع يشكلون حياتهم من خلال أفكارهم.

أبي الفقير 
كان يقول:
 «أنا لست 

مهتما 
بالنقود» 

ما أبي الغني
 فكان دائما 

يقول:
« المال سلطة»



« هل التعليم يعني التكلم 
أو محاضرة؟»
« نعم هو كذلك.»

« لكن هذه ليست الطريقة  التي 
تعلمك بها الحياة, فمعظم 

الوقت الحياة فقط  تدفعك  في 
كل الاتجاهات, والبعض يدعوا 

الحياة تدفعهم في كل الاتجاهات, 
وآخرون يثور غضبهم  ويردون 

بدفع مماثل ولكن ضد المسؤول 
أو  الوظيفة أوالزوج أو الزوجة, 

ولا يعرفون أن الحياة هي التي 
تدفعهم. »

« سوف  أستقيل» .
« هذا بالضبط ما يفعله معظم الناس, إذا 

لم يعجبهم الحال  يستقيلون ويفتشون 
عن وظيفة أخرى وفرصة أفضل وأجر 

أعلى, معتقدين أن وظيفة جديدة أو أجرا 
أعلى سوف يحل المشكلة. ولكن ذلك 

في معظم الحالات لا يحلها.»

« إذن , ما الذي سيحل المشكلة؟» 
عقلك..

إذا تعلمت هذا الدرس سوف تكبر  لتصبح 
رجلا شابا سعيدا وثريا وإذا لم تتعلمه 

سوف تقضي عمرك كله تلوم مسؤولك 
أو وظيفتك أو أجرك المتدني على 

مشاكلك,الموظفون عندي يطلبون مني 
وظيفة وأجرا, ولكنهم لا يطلبون مني 

أبدا أن أعلمهم عن المال, ولذلك سوف 
يقضي معظمهم أفضل سنوات حياتهم 

وهم يعملون من أجل المال. ومن دون 
أن يعرفوا حقيقة من أجل ماذا يعملون. 

لكي أعلمك كيف تولد المال قررت 
تصميم دورة دراسية قريبة من الحياة 

الواقعية.»

الدرس رقم 1

ا5غنياء لا يعملون 5جل المال

كنت في التاسعة من عمري عندما بدأت الدروس التي علمها لي أبي الغني ولذلك كانت سهلة, فقد كانت
4 دروس فقط. وهذا  الموضوع  عن تلك الدروس ا5ربعة . و الدروس ليست أجوبة وإنما هي علامات إرشادية

تساعدك أنت وأطفالك لكي تصبحوا أكثر غنى في عالم متزايد التغير وإلا ستبقى مكانك. 
المؤلف / روبرت كيوساكي  - أريزونا- أميركا

ترجمة / أحمد خليل
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«بابا! هل يمكنك أن تقول 
لي كيف أصبح غنيا؟»



معظم الناس غير متحمسين. فهم 
يريدون الذهاب إلى كلية لتعلم مهنة 

ومن ثم التسلي في العمل وكسب 
الكثير من المال, وذات يوم يستيقظون 

على مشاكل مالية كبيرة,
 ولا  يستطيعون التوقف عن العمل, 

وهذا هو ثمن تعلم فقط كيف تعمل 
5جل المال, بدلا من دراسة كيف تجعل 

المال يعمل 5جلك. فهل ما زلت متحمسا 
للتعلم؟»

تجنب أكبر مصائد الحياة
« أيها الفتيان يجب أن تشرعا في التفكير, 

فهذا هو أكبر درس في الحياة, فإذا تعلمتماه 
فسوف تستمتعان بحياة من الحرية وا'مان. 

وإذا لم تتعلماه فسوف ينتهي بكما 
المطاف إلى العمل الشاق جدا مقابل 

القليل من المال وتتشبثان بوهم ا'من 
الوظيفي وتتطلعان إلى إجازة سنوية 

مدتها ثلاثة أسابيع وراتب تقاعدي هزيل 
عقب 45 عاما من العمل.

الناس يفعلون هذا بسب إحساسهم 
بأمرين: الخوف والجشع, ففي بادئ ا'مر 

يحفزنا الخوف من أن نصبح  بدون مال على 
العمل الشاق وبعد ذلك بمجرد أن نستلم 

أجرنا  يجعلنا الجشع أو الرغبة نفكر في كل 
ا'شياء الرائعة والمدهشة التي يمكن 

للمال أن يشتريها.»

أريد منكما أيها الفتيان امتلاك فرصة تجنب 
الوقوع بالمصيدة الناجمة عن اRحساس 

ب«الخوف والجشع», وأنا لست مهتما 
بتعليمكما توليد أكوام من المال فذلك لن 

يعالج الخوف والجشع,  فإذا لم تعالجانهما 
أولا وأصبحتما من ا'غنياء فسوف تكونان 

مجرد عبدين يتقاضيان أجرا عاليا.
أريد منكما أن تتذكرا دائما هذا الحديث ولا 

تنسيانه 'ن اRحساس بالخوف والجشع 
«يمكن أن يقودانكما إلى أكبر مصيدة في 

الحياة إذا لم تكونا واعيين بأنهما يتحكمان 
بتفكيركما.»

رؤية ما لا يراه اPخرون
«واصلا عملكما ولكن كلما نسيتما بشكل 

أسرع حاجتكما للحصول على أجر ستكون 
حياتكما أسهل, فسرعان ما سيهديكما 
عقلاكما إلى طرق لتوليد المال وسوف 

تريان أشياء لم يسبق أن رآها أحد أبدا, 'ن 
اaخرين يبحثون عن ا'من. تعلما هذا ا'مر 

وسوف تتجنبان الوقوع في واحدة من  أكبر 
مصائد الحياة».  

ا5ب الغني بدلا من أن يعطينا نقودا 
أعطانا أكثر بكثير منه.

الناس يعملون 5جل المال بدافع 
الرغبة في ذلك, ولكن المتعة التي 

يجلبها المال قصيرة ا5مد وسرعان ما 
سيحتاجون لكسب المزيد من المال 

5جل المزيد من المتعة والملذات 
والراحة وا5من,  فهم يواصلون العمل 

معتقدين أن المال سوف يسكن 
أرواحهم  الخائفة ولكن المال لا 

يستطيع تحقيق ذلك.

«الفقراء والطبقة الوسطى يعملون 5جل المال
أما ا5غنياء فيجعلون المال يعمل 5جلهم.»

المالالفقراء

ا5غنياء
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ا5صول الحقيقية تتكون من 
عدة فئات مختلفة:

1 - أعمال تجارية لا تتطلب وجودك: 
تملكها, ولكنها تدار أو تشغل من قبل 

أشخاص آخرين, ولكن إذا اضطررت للعمل 
هناك فلا يعود عملا تجاريا, وإنما يصبح 

وظيفتك.
ا5سهم - 2

السندات - 3
4 - صناديق الاستثمار

5 - عقارات مدرة للدخل
كمبيالات - 6

7 - الاتاوات من ملكية فكرية, مثل 
موسيقى, مخطوطات,براءات اختراع

8 - أي شيء آخر له قيمة, يدر دخلا, أو يرتفع 
ثمنه وله سوق جاهزة.

5ن تدفقك المالي ينمو تستطيع شراء 
بعض الكماليات. ولكن هناك فارق 

مهم وهو أن ا5غنياء يشترون الكماليات 
أخيرا وأما الفقراء والطبقة الوسطى 

فيشترونها أولا.

ا5غنياء أصحاب الشركات
يكسبون - 1

ينفقون - 2
3 - يدفعون ضرائب

الناس الذين يعملون لدى 
الشركات
يكسبون - 1

2 - يدفعون ضرائب
3 -ينفقون

الدرس رقم 2
إعرف الفرق بين ا5صول والديون.. واهتم  بعملك الخاص

ا5صل هو شيء يدخل نقودا إلى جيبك والدين هو شيء يخرج نقودا من جيبك,لذلك إذا كنت تريد أن تكون غنيا ما عليك ببساطة إلا أن 
تقضي عمرك في شراء أصول. وإذا كنت تريد أن تكون فقيرا أو من الطبقة الوسطى اقض عمرك في شراء ديون .

ابدأ بالاهتمام بعملك الخاص وحافظ على وظيفتك النهارية ولكن ابدأ بشراء أصول حقيقية وليس ديونا أو أمتعة شخصية لا قيمة حقيقية 
لها بمجرد أن تجلبها إلى بيتك. ابق مصروفاتك منخفضة وقلص ديونك وابن قاعدة من ا5صول الصلبة.

 ا5غنياء يكسبون أصولا..  
الفقراء يكسبون ديونا..

لكنهم يعتقدون بأنها أصول.

السبب الرئيسي للصراع المالي هو ببساطة عدم 
معرفة الفرق بين ا5صول والديون.

Jamila / November / 2010

ا5صل هو شيء يدخل نقودا إلى 
جيبك والدين هو شيء يخرج نقودا 

من جيبك,لذلك إذا كنت تريد أن 
تكون غنيا ما عليك ببساطة إلا أن 

تقضي عمرك في شراء أصول



الدرس رقم3

ا5غنياء يخترعون المال 

نوعان من المستثمرين:
أشخاص يشترون استثمارات معلبة,  - 1

يتصلون ويشترون شيئا من منفذ تجارة تجزئة 
مثل شركة عقارات أو وسيط أوراق مالية أو 

مخطط مالي.وقد يكون ذلك اشتراكا في 
صندوق استثماري أوشراء سندات أو أسهم..
مستثمرون يخترعون استثمارات, هذا  - 2

المستثمر يجهز صفقة بوضع أجزاء من 
فرص مع بعضها البعض, أو يعرف أشخاصا 

يفعلون ذلك.

 إذا كنت تريد أن تكون النوع الثاني من 
المستثمرين تحتاج لتطوير ثلاث مهارات 

رئيسية: 
- كيف تكتشف فرصة فشل اPخرون في  1

اكتشافها .
-كيف تجمع المال. 2

- كيف تنظم أشخاصا أذكياء. 3

ما تعرفه هو ثروتك ا5كبر ولكن ما لا تعرفه هو مجازفتك ا5كبر.  

السبب ا5ول: 
الخوف من خسارة المال:الخوف من خسارة 
المال حقيقي . ولكن الكيفية التي يتعامل 

بها  الفرد مع خسارة المال هي التي تعمل 
الفرق في حياته.فالفشل يلهم الفائزين 

ويهزم الخاسرين, وأعظم سر لدى الفائزين 
يتمثل في أن الفشل يلهمهم الفوز ولذلك 

هم لا يخافون من الفشل.

السبب الثاني:
السخرية: عندما ندخل في مجال الاستثمار, 

نجد العالم مليء بالكتاكيت التي تصرخ 
مولولة: « السماء تسقط على ا'رض ! 
السماء تسقط على ا'رض!» فكثيرا ما 

يتطلب ا'مر الكثير من الشجاعة لكي لا تدع 
اRشاعات والكلام عن الموت والكآبة تثير 

شكوكك ومخاوفك.

السبب الثالث:
الكسل:ا'فراد المشغولون كثيرا ما 

يكونون أكسل الناس, وكثيرا ما ألتقي 
بأفراد ليس لديهم الوقت للعناية بثروتهم 

ويبقون أنفسهم مشغولين تجنبا لما لا 
يريدون مواجهته. علاج الكسل هو قليل من 

الجشع. فكلنا نملك في داخلنا هذه الرغبة 
لامتلاك أشياء أنيقة أو أشياء جديدة أو أشياء 

مثيرة. ولذلك كلما وجدت نفسك تتجنب 
شيئا فاعلم  بأنه ينبغي  عليك أن تفعله, 

اسأل نفسك ما هي حصتي فيه؟ كن 
جشعا قليلا, 'ن ذلك أفضل علاج للكسل. 

ولكن اRفراط في الجشع مثل اRفراط  في أي 
شيء آخر ليس جيدا.

السبب الرابع:
العادات السيئة: حياتنا هي انعكاس 

لعادتنا أكثر مما هي انعكاس لتعليمنا. 
أتذكر عندما سألت أبي الغني عن عادات 
الناس ا'غنياء قال لي: أدفع لنفسي أولا, 

'ن قائمة ا'صول أهم بكثير عندي من 
الحكومة, وبعد أن أدفع لنفسي يصبح 

الضغط علي لتسديد ضرائبي كبيرا جدا 
لدرجة أنني ابدأ في البحث عن أشكال أخرى 

من الدخل. وهكذا يصبح الضغط 'سدد هو 
القوة الدافعة أو المحفزة لي. 

السبب الخامس:
الغطرسة: الغطرسة هي غرور زائد جهل 

ويستعملها أناس كثيرون Rخفاء جهلهم. 
فهناك أناس كثيرون في عالم المال 

والتمويلات والاستثمارات ليس لديهم أية 
فكرة على اRطلاق عما يتحدثون. فعندما 

تعرف بأنك جاهل في مجال ما  ابدأ بتعليم 
نفسك بالعثور على خبير في ذلك المجال.

الدرس رقم4

الذكاء المالي هو تآزر المحاسبة والاستثمار والتسويق والقانون. فاجمع هذه المهارات الفنية ا5ربع وعندها يصبح توليد المال من المال 
أسهل. أنصح الشباب بأن يبحثوا عن العمل 5جل ما سيتعلمونه منه أكثر مما هو 5جل ما سيكسبونه منه.  لينظروا مسبقا إلى المهارات 

التي يمكن أن يتعلمونها قبل أن يختاروا مهنة معينة وقبل  الوقوع في مصيدة «سباق الفئران» .

5 أسباب رئيسية تحول دون تمكن ا5مي ماليا من تطوير قائمة أصول كافية.
اعمل لتتعلم – لا تعمل 5جل المال
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عندما ندخل في مجال 
الاستثمار, نجد العالم 

مليء بالكتاكيت التي 
تصرخ  :  السماء تسقط 

على ا5رض ! 
يتطلب ا5مر   الشجاعة فلا 

تدع اyشاعات والكلام  تثير 
شكوكك ومخاوفك

الغطرسة غرور زائد 
ويستعملها أناس yخفاء 

جهلهم.. في عالم المال   
ليس لديهم أية فكرة عما 
يتحدثون..  فإذا عرفت أنك 

جاهل في مجال ما  ابدأ 
بتعليم نفسك بالعثور 

على خبير 



احتاج  yرادة  أكبر من 
الواقع: قوة الشغف :

إذا سألت شخصا هل تريد أن تكون 
غنيا أو حرا ماليا ؟معظم الناس 

سيجيبك ب“نعم“ . ولكن بعد ذلك يسيطر 
الواقع . تبدو الطريق أمامهم طويلة جدا 

وحافلة بالعديد من الجبال لتسلقها. ويجدون 
أن من ا'سهل عليهم العمل 'جل المال 

وتسليم الفائض إلى سمسارك.
إذا لم يكن لديك سبب قوي فليس هناك 

جدوى من مواصلة القراءة. 'نه سوف يبدو 
العمل كثيرا جدا بالنسبة إليك. 

 أختار يوميا: قوة الاختيار“
ماليا, مع كل دولار نضعه في أيدينا 

نمتلك سلطة اختيار مستقبلنا 
'ن نكون أغنياء  أو فقراء أو طبقة 

وسطى .
أستثمر أولا في التعليم: ا'صل الحقيقي 

الوحيد الذي تمتلكه هو عقلك. كل واحد منا 
لديه القرار ماذا يضع في ذلك العقل. ومعظم 

الناس ببساطة يشترون استثمارات بدلا من 
الاستثمار أولا في التعلم عن الاستثمار.

 أختار أصدقائي بعناية.
لدي أصدقاء اقسموا يمين الولاء 
للفقر كما لدي أصدقاء يكسبون 

الملايين كل عام, والمهم أنني أتعلم منهم 
جميعا وابذل جهدا واعيا لكي أتعلم منهم , 

وأعترف بأنني سعيت وراء أناس عامدا متعمدا 
'نهم يملكون المال ولكنني كنت أسعى 

لما  لديهم من معرفة.     

   أتقنت معادلة وبعد ذلك 
تعلمت معادلة جديدة: 

قٌوة التعلم بسرعة. 
أقول ” أنت تصبح ما تدرسه“ بعبارة أخرى كن 

حريصا حول ما تتعلمه أو تدرسه 'نك تصبح ما 
تضعه في رأسك.

فإذا كنت متعبا مما تفعله أو أنك لا تفعل 
ما هو كفاية, فما عليك  إلا أن تغير المعادلة 

التي تولد بها المال.

 أدفع لنفسي أولا:
قوة الانضباط الذاتي

إذا كنت غير قادر على ضبط نفسك 
فلا تحاول أن تصبح غنيا, فليس هناك أي 

منطق في عمل استثمار وتوليد مال وبعد 
ذلك تنسفه .

المهارات اyدارية  الثلاث ا5هم الكي تشرع 
في عملك التجاري الخاص هي: 

-  إدارة التدفق النقدي 1
- إدارة ا5فراد 2

- إدارة الوقت الشخصي 3

10خطوات  لتطوير ما وهبك ا| من قدرات
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5 3 أعترف بأنني سعيت 
وراء أناس عامدا متعمدا 

5نهم يملكون المال 
ولكنني كنت أسعى 
لما  لديهم من معرفة
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ا5صل الحقيقي 
الوحيد الذي تمتلكه 

هو عقلك.. كل واحد 
منا لديه القرار ماذا 

يضع في ذلك العقل 
و معظم الناس 

ببساطة يشترون 
استثمارات بدلا من 

الاستثمار أولا في 
التعلم عن الاستثمار



 ادفع للسماسرة جيدا: قوة 
النصيحة الجيدة.

اليوم يعمل عندي محامون 
ومحاسبون وسماسرة عقار وسماسرة أسهم 

وسندات وأدفع لهم جيدا, وإذا كان هؤلاء 
الناس محترفين فينبغي أن تدر خدماتهم 

المال, وكلما كان المال الذي تدره خدماتهم 
لي أكثر كان المال الذي أولده أكثر. 

 قوة الحصول على شيء 
مقابل لا شيء.

لكي تصبح ثريا. السؤال  ا'ول 
الذي يطرحه المستثمر الراقي هو: بأي سرعة 

استطيع استعادة مالي؟ وهذا هو السبب 
الذي يجعل العائد الذي يدره الاستثمار مهما 

جدا.

 استعمل أصولا لشراء 
كماليات: قوة التركيز

بسبب اRغراءات الخارجية في عالم 
اليوم الاستهلاكي ا'مر أسهل أن يتم تبديد 

المال في باب المصروفات, فكلما عجلت 
في تدريب نفسك ومن تحبهم حولك 

بأن تكونوا مسيطرين على المال وليس 
العكس, كلما كان ذلك أفضل. فالمال 

سلطة قوية, وكعادة أستعمل رغبتي في 
الاستهلاك Rلهام وتحفيز عبقريتي المالية 

على الاستثمار.

 عندي حاجة إلى ا5بطال: 
قوة ا5سطورة

عندما كنت ولدا كنت معجبا بأبطال 
معينين, واليوم أنا معجب بأبطال غيرهم. 

فا'بطال يجعلون عمل ا'مور سهلا, فنقتنع 
بأننا نريد أن نكون مثلهم بالضبط.« إذا كانوا 

قادرين على عمل تلك ا'مور, فأنا أستطيع 
عملها أيضا.»

درس ولسوف تستلم: 
قوة العطاء.

الشخص إذا كان غنيا فلا بد 
أنه يقدم شيئا يريده الناس 

اaخرون.  فكلما كنت أشعر بأنني معوز أو 
ينقصني المال أو العون , كنت ببساطة 

أبحث في قلبي عن الشيء الذي أريده وأقرر 
بأن أعطيه أولا. وعندما كنت أعطيه كان 

دائما يعود إلي.
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إذا كنت غير قادر على ضبط نفسك 
فلا تحاول أن تصبح غنيا, فليس هناك 

أي منطق في عمل استثمار وتوليد 
مال وبعد ذلك تنسفه..!

لتصبح ثريا  السؤال  
ا5ول الذي يطرحه 

المستثمر الراقي هو: 
بأي سرعة استطيع 

استعادة مالي؟ 
وهذا هو السبب الذي 

يجعل العائد الذي يدره 
الاستثمار مهما جدا
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عندما كنت ولدا كنت معجبا بأبطال 
معينين, واليوم أنا معجب بأبطال 

غيرهم   .. إذا كانوا قادرين على عمل 
تلك ا5مور, فأنا أستطيع عملها أيضا..



- توقف عن فعل ما تقوم بفعله! خذ وقتا 
للراحة وقيم أي ا'مور ناجحة وأيها غير ناجحة.

- ابحث عن أفكار جديدة! أنا أذهب إلى 
دور بيع الكتب, وأبحث عن كتب مختلفة 

ومواضيع فريدة واسميها معادلات, وأشتري 
الكتب التي تعلمني كيف أفعل ا'مور 

بموجب معادلة لم يسبق لي معرفة أي 
شيء عنها.

- ابحث عن أشِخاص سبق لهم أن فعلوا 
ما تريد فعله! أدعوهم للعشاء أو الغداء 

واطلب منهم نصائح حول تلك التجارة 
وحيلها.

- تلق دروسا واشتر أشرطة!  فتش في 
الصحف عن دروس مثيرة لاهتمامك. وأكثرها 
تعطى مجانا أو مقابل رسوم رمزية. ولكنني 

أيضا أدفع لحضور ندوات حول الموضوع 
الذي أريد تعلمه حتى لو كانت مكلفة جدا.

- قدم الكثير من العروض! عندما أريد 
قطعة عقارية فإنني أعاين العديد من 

الممتلكات وأقدم عرضا خاصا بكل منها.

- تجول مهرولا أو ماشيا أو بالسيارة في 
منطقة معينة مرة بالشهر لمدة عشر 

دقائق! أواظب على الهرولة في منطقة 
معينة على مدى عام كامل . وما أبحث عنه 

هو التغيير, فحتى تنطوي الاتفاقية على ربح 
لا بد من وجود عنصرين: صفقة مربحة وتغير 

ولكن التغير هو الذي يحول الصفقة الى 
فرصة مربحة.

- ابحث عن القيمة! اختر ا'سهم التي تزداد 
من حيث قيمتها. فبالنسبة لwسهم دائما ما 

أتبع معادلة كتاب بيتر لينتش« كيف تهزم 
شارع المال»  للبحث عن ا'سهم ذات القيمة 

المتنامية.

هل تريد المزيد؟
إليك بعض ا5مور للقيام بها:

العديد من الناس قد لا يكونوا مقتنعين بالخطوات العشر التي أنصح بها ويعتبرونها شيئا 
فلسفيا أكثر مما هي أفعال. وأنا أحب ا5فكار الجديدة وأحب الفعل, ولذلك بالنسبة للذين يريدون 

«الفعل» بخصوص كيفية البدء, سوف أطلعهم على بعض ا5مور ليفعلونها.

أفكار ناضجة
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- انظر في ا5ماكن الصحيحة! أحد 
جيراني اشترى عمارة بمبلغ 100,000 دولار 

واشتريت عمارة مماثلة لها تماما بجانب  
عمارته تماما بمبلغ 000, 50 دولار . عندما 
قال لي بأنه ينتظر حتى ترتفع ا'سعار قلت 

له بأن الربح يتحقق عندما تشتري وليس 
عندما تبيع, فقد اشترى عمارته بواسطة 
سمسار عقارات. أما أنا فقد اشتريتها عن 

طريق دائرة حبس الرهن 'حد البنوك 
ودفعت500دولار مقابل دورة تعليمية, 

وعندما أخبرت  جاري بذلك اعتبر المبلغ 
باهظا جدا مقابل دروس حول الاستثمار 

العقاري,وقال أنه غير قادر على دفع مثل ذلك 
المبلغ كما أنه لا يملك الوقت لذلك. 

- ابحث أولا عن ا5فراد الذين يريدون 
الشراء وبعد ذلك أبحث عن شخص يريد 

كان أحد أصدقائي يبحث عن قطعة  البيع!
أرض.وكان يملك المال ولكنه لم يكن لديه 
الوقت.وجدت قطعة أرض أكبر من القطعة  

التي يريد شراءها ولكنني حجزتها بشرط 
موافقته على شراء القطعة منها واشتري أنا 

ما تبقى وبعد أن أخبرته هاتفيا وافق.

اشتر الكعكة وقسمها 
إلى قطع , فمعظم الناس 

يبحثون عما يستطيعون 
تحمل كلفته المالية. ولذلك 
يبحثون عن القطع الصغيرة 

جدا, فيشترون فقط قطعة 
من الكعكة وينتهي بهم 

المطاف بأنهم يدفعون 
أكثر مقابل حصولهم على 
ا5قل.  المفكرون الصغار لا 

يحصلون على نجاحات كبيرة. 
وإذا كنت تريد أن تصبح أغنى 

ينبغي أن تفكر على نطاق 
أكبر أولا.

اشتر الكعكة وقسمها إلى قطع , فمعظم 
الناس يبحثون عما يستطيعون تحمل كلفته 

المالية. ولذلك يبحثون عن القطع الصغيرة 
جدا, فيشترون فقط قطعة من الكعكة وينتهي 

بهم المطاف بأنهم يدفعون أكثر مقابل 
حصولهم على ا5قل.  المفكرون الصغار لا 

يحصلون على نجاحات كبيرة. وإذا كنت تريد أن 
تصبح أغنى ينبغي أن تفكر على نطاق أكبر أولا.

- تعلم من التاريخ!
جميع الشركات الكبيرة المدرجة في البورصات 

بدأن كشركات صغيرة. فمثلا كولونيل ساندرز 
لم يصبح غنيا إلا بعد أن خسر كل شيء وهو 

من عمره , وبيل غيتس أصبح أغنى  في الـ 60
شخص في العالم قبل أن يبلغ الـ 30 من عمره.

- الفعل ينتصر على الكسل دائما.
هذه بعض ا5مور التي فعلتها والتي أواصل 

فعلها لكي اكتشف الفرص . والكلمات المهمة 
”افعل!” و ”فعلت” واكرر هنا مرة أخرى يجب أن 

تتخذ إجراءات قبل أن تستطيع استلام مكافآت 
مالية. . افعل اPن!

 ما الحكمة من هذا  الموضوع ؟ 


